
Sociale Medier

Emne: Promover din virksomhed bedre på FaceBook
Her kan du bl.a. høre om, hvordan du adskiller din private profil 
fra din virksomhedsprofil på Facebook, og hvordan du sikrer 
ak�vitet, så du kan �ltrække dine idealkunder. Og selvfølgelig 
meget, meget mere.

Indlægget holdes af:
Gi�e Maack
Adease

Virksomhedsstrategi, rådgivning & ledelse

Emne: Lean – vejen �l bedre resultater
Her kan du bl.a. høre om, hvad er Lean og principperne så du 
undgår spild og skaber værdi. Du hører også om, hvordan du 
skaber sammenhæng mellem strategi, mål og forbedringer. 
Og selvfølgelig meget, meget mere.

Indlægget holdes af:
Ebbe von Arenstorff
Arenstorff & Co.

Personligudvikling / HR

Emne: Hvad gør posi�v intelligens ved bundlinjen?
Vi ser her på, hvad posi�v intelligens er, og hvordan den kan 
bidrage �l vores mentale styrke og overskud. Desuden får vi 
�ps og redskaber �l at tage ansvar for egen posi�v intelligens 
og dermed skabe vækst, som kan ses på bundlinjen.

Indlægget holdes af:
Uffe Rasmussen
SOS HUMAN CAPITAL

Netværk / Salg

Emne: Canvas kan også virke for dig…
Folk bruger stadig canvas salg fordi det virker. Virker det for 
dig? Hør hvordan et professionelt callcenter vil gribe 
opgaven an, og hvorfor de lykkes, når de tager en ny 
opgave.

Indlægget holdes af:
Rasmus Henriksen
FBB Marke�ng ApS

Gra�s online Inspira�onsdag
Onsdag den 24. marts kl. 14.00

Vælg hvad du vil høre kl. 14.00, de e�erfølge sider har flere indlæg 
Tilmelding sker her: h�ps://buff.ly/3rVS44s

Sociale Medier

Emne: Kom godt i gang med Instagram
Lær de små tricks ved Instagram. Vi husker bedst det vi ser 
visuelt, derfor er Instagram et rig�g godt sted at være som 
virksomhed. Du vil opleve, at det er lige så let at bruge 
instagram som at tage et billede.

Indlægget holdes af:
Sandra Wolf Pedersen
Websubstans

Virksomhedsstrategi, rådgivning & ledelse

Emne: Ro, retning og resultater
Din virksomhede udvikler sig løbende uanset om du vil det 
eller ej. Hvis du selv vil have overblikket, og ikke mindst kunne 
være med s�l at styre retningen, er det vig�gt at du laver et 
hovede�ersyn, hør hvordan!

Indlægget holdes af:
Jørgen Søndergaard
JS-Consult

Personligudvikling / HR

Emne: Be�ngelser og kontrakter
Det er aldrig for sent at bruge en god advokat. Et er dog 
sikkert -jo �dligere du tager ak�v s�lling �l, hvordan dine 
samhandelsbe�ngelser og kontrakter bør se ud, jo billiger 
er det. Lyt med og spar penge.

Indlægget holdes af:
Chris�na Monefeldt E.
Nørregaard|Mieritz

Netværk / Salg

Emne: Får du nok ud af dit netværk?
Netværker du med de rig�ge? Får du nok ud af netværk? Er 
der måske noget, som du skal justere, for at få et større 
udby�e af dit netværk? 30 minu�ers peptalk om netværk, 
hvor du hører nogle af guldkornene.

Indlægget holdes af:
Johnny C. Hansen
GLOBAL-Network

Onsdag den 24. marts kl. 15.00
Vælg hvad du vil høre kl. 15.00, de e�erfølge sider har flere indlæg 

Tilmelding sker her: h�ps://buff.ly/3rVS44s

Sociale Medier

Emne: Er din profil "skarp" nok på LinkedIn
Få indblik i, hvordan andre ser din profil på LinkedIn, så du 
ved, hvad der får folk �l at stoppe op og læse videre på din 
profil, måske forbinde med dig, og ikke mindst ønsker at 
købe af dig?

Indlægget holdes af:
Glen Michaelsen
Kridthuset

Virksomhedsstrategi, rådgivning & ledelse

Emne: Hemmeligheden bag succesrige virksomheder!
Det er besnærende at tro, at de er mere intelligente, arbejder 
mere eller har flere penge i opstarten. Indlægget vil fokusere 
på de 4 essen�elle områder, der udgør hele forskellen for, om 
du får succes.

Indlægget holdes af:
Tommy Skaarup
Kvist Jensen Revision

Personligudvikling / HR

Emne: Mere energi i hverdagen
Med personlig energi �ltrækker vi alt det gode i livet, både på 
jobbet og privat. Effekten af den posi�ve stemning er direkte 
målbar, og kan direkte ses på vores bundlinje og i vores sociale 
mentale miljø.

Indlægget holdes af:
Jacob Sundberg
Sundberg Produc�on

Netværk / Salg

Emne: Sådan sælger du mere
Det kræver få kompetencer at sælge. De fleste kan op�mere 
deres salg ved ganske små kunstgreb. Lær de små kunstgreb 
som både sikrer dig at du får solgt, men også får solgt mere, 
fordi dine kunder kommer �l at ønske det.

Indlægget holdes af:
Jan Brøgger
GLOBAL-Network

 

Onsdag den 24. marts kl. 16.00
Vælg hvad du vil høre kl. 16.00, de e�erfølge sider har flere indlæg 

Tilmelding sker her: h�ps://buff.ly/3rVS44s

Sociale Medier

Emne: Fra strategisk plan �l konkret handling
Lær at lægge en strategi for dine sociale medier med SMART 
mål, så du konkret kan måle på effekten, ved at være på de 
sociale medier. Vi kommer også �l de konkrete handlinger som 
indhold, kon�nuitet og ak�viteter.

Indlægget holdes af:
Pernille Kronholm Frie
Marke�ngspecialist.dk

Virksomhedsstrategi, rådgivning & ledelse

Emne: Shit happens
Teori og historier der belyser vig�gheden af, at du har foretaget 
en risikoanalyse. Der præsenteres en model, som du kan bruge 
straks e�er du har hørt indlægget – uden at skulle bruge en 
halv krig på det.

Indlægget holdes af:
Stephan Jensen
forretningsudvikling.dk

Personligudvikling / HR

Emne: Hvad persontypetest kan gøre for dig
Forstå hvad persontypetests er samt se forskellen på 
præferencer og kompetencer. Føler du dig også nogle gange 
proppet ned i en kasse eller sat i bås som stereotyp. Lær her 
værdien af en persontypetest.

Indlægget holdes af:
Louise M. Heilbuth
LMH Coaching & Consult

Netværk / Salg

Emne: Et mul�værktøj �l salg - Powerpoint
Vidste du, at PowerPoint er et mul�værktøj �l at lave anima-
�onsvideo, billedredigering, illustra�oner, brochurer og annon-
cer? Introduk�on �l værktøjer i PowerPoint �l redigering af 
fotos, figurlayout etc. Her får du et godt indblik i mulighederne.

Indlægget holdes af:
Anders Juel Rasmussen
Alles Anders

Onsdag den 24. marts kl. 17.00
Vælg hvad du vil høre kl. 17.00, de e�erfølge sider har flere indlæg 

Tilmelding sker her: h�ps://buff.ly/3rVS44s
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